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DICCIONARIO ECOMMERCE
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Dropshiping: Vender productos de otros proveedores. 

Dominio: El nombre de mi sitio web. Ejemplo:
miempresa.com

Dropi: Plataforma de Dropshiping.

E
Ecomerce: Comercio Electrónico : Venta de productos
físicos o digitales a través  de internet. 

Effi: Plataforma de Dropshiping y gestión de negocio.

Estrategia de inicio: Esta es la estrategia perfecta 
para testear productos.

Check out: Área de pago de mi tienda virtual.
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Proveedor: Empresa o persona que provee productos,
puede ser local o internacional.

Nicho de mercado:  Un público específico dentro de una
industria.

Métricas: Números importantes para mi negocio.

Meta adds y Tiktok adds: Plataformas de anuncios.

Remarketing: Impactar a personas interesadas en mis
productos.

UP SELL: Productos o combos para incrementar el valor
de un pedido.

ROAS: Retorno sobre la inversión publicitaria.

Pixel: Código de segmentos en sitio web.
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