
Negocia con tus proveedores y obten los
mejores precios y productos de tu nicho.
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¡Seguramente ya tienes tu proveedor y quieres
empezar con la negociación!

Una de las cosas más importantes una vez que ya
tengamos nuestro proveedor, es encontrar los
mejores precios para poder ser competitivos en
nuestro pais.

Asi que esta Guía de Negociación te ayudara a
identificar cual es el proceso exacto que tienes que
seguir para realizar una importación exitosa.

Dejo en tus manos este material de trabajo para que
no cometas ningun error y todo salga de forma
exitosa en tu importación y si tienes dudas mi equipo
esta para ayudarte.

 Daniel Bonilla



PERO ANTES TE DEJO EL PASO A PASO PARA ENCONTRAR UN
PROVEEDOR EN CASO QUE AUN NO LO TENGAS.

Cuando empezamos una importación en grandes cantidades, lo mas
recomendable es trabajar con plataformar como


1) Ingresa tus accesos de Alibaba.
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2) En caso de no tener debemos crearnos la cuenta



3) Elegimos el producto.
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4) Abrimos el perfil de la empresa.



5) Revisamos si tiene trade assurance, calificación
de la tienda, tasa de entregas y tiempo de
respuesta.
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6) En perfil elegimos rendimiento de negocio y luego
calificaciones y reseñas.



7) Revisamos reseñas y comentarios
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8) Después de revisar las reseñas dar clic en chatea
ahora, envía tu presentación de negociación.
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Saludos desde Ecuador o Colombia.
Soy (Nombre y Apellido) representante de compras de la empresa
(Nombre de la empresa). 

Estoy interesado en tus productos (Nombre del producto – Links –
Modelos- Características)

Tengo algunas preguntas antes de realizar una compra, necesito que
me ayudes con tu catálogo 
de antemano muchas gracias. 

SALUDOS CORDIALES

PRIMER CONTACTO CON
   EL PROVEEDOR 

ESPAÑOL

ENGLISH
Greetings from Ecuador or Colombia.
I am (Name and Surname) purchasing representative of the company
(Name of the company).

 I am interested in your products (Product Name - Links - Models -
Features) 

I have some questions 
before making a purchase, I need you to help me with your catalog in
advance, thank you very 
much.

BEST REGARDS
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La segunda opción es hacerlo con INFOADUANA solo
necesitas el nombre del producto o el Ruc de tu
competencia o de algun importador.

1) Ingresamos a IMPORSUIT

2) Ingresa a Infoaduana y buscamos por numero de Ruc
o nombre del producto.



3) Revisamos el informe de busqueda donde
tenemos proveedor, precios, productos, etc
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4) Buscamos embarcador, el cual va a ser el proveedor.



Soy (Nombre y Apellido) representante de compras de la empresa
(Nombre de la empresa), sabes revise en mi sistema de infoaduana, que
tu empresa dispone de este (nombre del producto) y 
me gustaría hacer negocios contigo y conocer que otros productos
tienes disponibles, envíame 
un catálogo por favor.

(PODRIAMOS ADJUNTAR UN PRINT) DE LOS PRECIOS QUE
INVESTIGAMOS EN EL SISTEMA DE INFOADUANA. 

SALUDOS CORDIALES

IMPORFACTORY ©2022

INFOADUANA (EN CASO DE TENER
DATOS DE MI COMPETENCIA)

ESPAÑOL

I am (Name and Surname) purchasing representative of the company
(Company name). 

You know, check in my customs info system, that your company has
this (product name) and I would 
like to do business with you and know what other products you have
available, send me a catalog 
please.

BEST REGARD

ENGLISH



Tiempo de entrega

Formas de pago

Cualidades del producto

Ciudad de origen

Termino de negociación

Fichas técnicas

1.

2.

3.

4.

5.

6.
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PREGUNTAS IMPORTANTES QUE
DEBES HACERLE A TU PROVEEDOR



QUITA BLOQUEOS DE MÍNIMOS Y PRUEBA TU PRODUCTO EN EL
MERCADO

EJEMPLO: 

IMPORTADOR: TENGO UN CONTENEDOR QUE VA A SALIR EN 15
DIAS, Y ME GUSTARIA HACER NEGOCIOS CONTIGO.
PROVEEDOR: CONTENEDOR DE QUE IMPORTAS  (ARTÍCULO
SIMILAR O RELACIONADO A SU PRODUCTO)
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FREIGHT AGENT 
SHIPPING AGENT 
AGENTE EN CHINA

TIPS DE NEGOCIACIÓN



CUANDO TU PROVEEDOR TE PREGUNTE SI TIENES AGENTE DE
TRANSPORTE, IDENTIFICA LOS SIGUIENTES TÉRMINOS:




TIP DE CANTIDAD

EJEMPLO:

SOLICITAR LA COTIZACIÓN DE LA MITAD DE MI PEDIDO TOTAL. 
TOTAL 1000 UNIDADES -  PEDIR 500
UNA VEZ QUE TE ENVIE LA COTIZACION  POR 500 EL PRECIO ES
1.50
TU LE DIRAS 
Y SI TE DUPLICO LA ORDEN CUAL SERIA EL PRECIO?
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TIP PARA BAJAR COSTOS EN EL TIEMPO

UNA VEZ QUE YA CONFIRMAS CON LA PRIMERA 
 IMPORTACIÓN, LA CALIDAD DEL PRODUCTO Y LA SERIEDAD
DEL PROVEEDOR (TRADE ASSURANCE)

EJEMPLO:

WILLIAM QUIERO HACER UNA NUEVA ORDEN Y QUIERO SABER
SI HACEMOS LA NEGOCIACION FUERA DE ALIBABA TU ME
MEJORARIAS EL PRECIO? 

IIP NEGOCIACIÓN POR MERCADO

EJEMPLO:

IMPORTADOR: WILLIAM EN REALIDAD EL PRECIO QUE ME
ESTAS DANDO NO ES COMPETITIVO PARA MI MERCADO
(DEBATE DE CALIDAD) 
PROVEEDOR: CUAL ES EL PRECIO EN EL QUE SE VENDE EN TU
PAIS
IMPORTADOR: ENVIO (FACTURAS-PUBLICIDAD-FOTO) DEL
PRECIO AL QUE LO ESTAN VENDIENDO.

RESULTADO: TE PUEDES DAR CUENTA DE QUE -  ESTAS
COTIZANDO UNA CALIDAD SUPERIOR O A SU VEZ TE ESTÁN
COTIZANDO MUY CARO 


