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ACTIVO DIGITAL

ES CUALQUIER RECURSO AL SER TRATADO COMO UNA EL VALOR DE LOS ACTIVOS
QUE EXISTE FORMA PROPIEDAD PUEDE VENDERSE, DIGITALES SE CALCULA DE
DIGITAL COMPRARSE, LICENCIARSE ACUERDO AL IMPACTO
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CICLO DE VIDA ACTIVO DIGITAL

COCA-COLA. m& @9_@] -@qla

1.CREAR - ADQUIRIR

it & % (e % 2.UTILIZAR

3.MANTENER
‘W% 4. RENOVAR O ELIMINAR

2003-PRESENTE _
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SACANDO PROVECHO A LA LA.

1.SIMPLE
) Turbol 2.ORIGINAL
i 3.REPRESENTATIVO

} Smashing Logo 4.ESCALABLE
5.PREGNANTE
LOGOPONY - DURABLE

/.RELEVANTE

O



https://smashinglogo.com/en/?gclid=CjwKCAjw3oqoBhAjEiwA_UaLtonPV7S8IAdXUmfRUUHpQ-ywa1By3x29J1qbw0HkNLjh-jEGtXilvxoC4sMQAvD_BwE
https://app.logopony.com/es/details/
https://www.renderforest.com/es/
https://turbologo.com/?gad=1&gclid=CjwKCAjw3oqoBhAjEiwA_UaLtq7YAbjtzhZR7ALLymk3AvLepNTLqyybRYf6Bag7GlF4o41FxsQxrBoCk9oQAvD_BwE
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WhatsApp Business @ Q

Chats (&E

Anuncia

Nuevo grupo

Nueva difusion
Etiquetas

Dispositivos vinculados
Mensajes destacados

Pedidos

Ajustes




<= Herramientas para la empresa :

Perfil de empresa
Edita la direccion, los horarios y sitios

Catalogo

Pedidos

Administra pedidos y pagos

Llega a mas clientes

Anuncia

Facebook e Instagram
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Mensajeria
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Educacion

% Ayudando a cientos de
importadores a iniciar una
importacion exitosa!

+-Unete aqui

https://mstr.ly/INGRESA-A-NUESTR...

Anadir otro sitio web
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#” Ayudando a cientos de importadores a
iniciar una importacion exitosal

& Unete aqui 4

- Promocionar «_ Compartir enlace

+ Anadir un articulo nuevo

-+ Anadir una coleccion nueva

Formacion Importadores Premium...
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Facebook e Instagram

Llega a mas clientes
ansajerna de WhatsApp al perfil y las
e tu empresa para que las personas se
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Facebook
Anade WhatsApp a tu pagina

Instagram

Anade WhatsApp a tu pert
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FANPAGE EN FACEBOOK

' 1.IMAGEN DE PERFIL EFECTIVA
B (| o 2.IMAGEN COVER
= 3.0PTIMIZA LAS DESCRIPCIONES

4.HABLA DE Ti
5.PRIMERA PUBLICACION

6.70-20-10
/.RESALTA LOS POST IMPORTANTES

Y Y
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1.OFRECE ALGO DE VALOR
2.ELIGE LOS CANALES ADECUADOS

3.ESTUDIA TU PUBLICO OBJETIVO
4. TEN UN PRESUPUESTO
5.MIDE LOS RESULTADOS
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TIKTOK ADS

@ Estrategia de TIK-TOK para Productos

Estrategia de Tik-Tok 14/09/2023

O—

FACEBOOK

2 ViDEo INSTAGRAM CONTENIDO

IL FED WL TO ‘

TIK-TOK WHATSAPP
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COMO COMPRAR UN DOMINIO

Q TIITE sncimoses
e @ |
O i
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PREGUNTAS Y RESPUESTAS
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